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Baur Versand

dapd BURGKUNSTADT.
Der Baur Versand warnt
vor einer Firma aus Berlin,
die als ,Bauer Versand“
auftritt. Sie versende vor
allem in Siid- und Ost-
deutschland Werbung an
Verbraucher, so der Baur
Versand. Darin wiirden un-
seriose Verkaufsveranstal-
tungen angepriesen.

BASF

Reuters FRANKFURT. Der
Chemieriese BASF will sei-
ne Produktion im Schwel-
lenland Malaysia kriftig
ausbauen. Zusammen mit
dem malaysischen Staats-
unternehmen Petronas
wolle der Konzern dort
kiinftig in groflem Stil Spe-
zialchemikalien herstellen,
teilten beide Unternehmen
gestern mit.

Otsuka

Reuters TOKIO. In der Phar-
mabranche zeichnet sich
der bislang grofite Borsen-
gang ab. Das japanische
Unternehmen Otsuka Hol-
dings legte jetzt den Preis
fiir seine Aktien mit 2100
Yen je Titel fest. Damit ka-
- me Otsukas Borsengang
auf ein Gesamtvolumen
von rund zwei Milliarden
Euro.

Metallguss

dpa WAREN. Der Welt-
marktfithrer beim Guss rie-
siger Schiffsschrauben, die
Mecklenburger Metallguss
GmbH (Waren), erwartet
2011 eine Trendwende im
Schiffbau. Laut Geschéfts-
fiihrer Manfred Urban
wird die Gieflerei rund 78
Millionen Euro umsetzen,
2011 rechne man wieder
mit mehr als 80 Millionen.

FERKELMARKT

In Niedersachsen
Erzeugerpreise (in Euro) fiir Ferkel
vom 29. November bis 5. Dezember 2010

Ring-und System-
Qualititsferkel* ferkel**
105540 +16802
350-405 219-248
Weser-Ems ges. 375 230
Vorwochenpreis 365 223
*auf 25-kg-Basis (100er-Partien)
#* auf 8-kg-Basis
Quelle: LWK Niedersachsen

Stiickzahlen
Spanne

Den dualen Systemen droht der fi-
nanzielle Kollaps. Grund dafir ist,
dass immer weniger Verwertungs-
mengen offiziell gemeldet werden.
Laut einer gestern veroffentlichten

Von Stefan Pring

OSNABRUCK. Wihrend Tau-
sende deutsche Unterneh-
mer mit den Folgen der Wirt-
schaftskrise kdmpfen, ma-
chen ein paar Osnabriicker
Firmeninhaber Zusatzge-
schéfte in Millionenhéhe. lhr
Geheimnis ist ein Netzwerk

. namens BNI.

,Ich habe seit Mai mindes-

tens zwolf Fahrzeuge zusitz-
lich verkauft.* Wenn Auto-
hindler Michael Starke iiber
das Business Network Inter-
national (BNT) spricht, leuch-
ten seine Augen. Seit genau
einem Jahr existiert die Os-
nabriicker Gruppe mit dem
Namen ,,Remarque”: Ein Zu-
sammenschluss aus rund 30
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Studie mehrerer Verbdnde werden
die gemeldeten Mengen in diesem
Jahr ,erheblich* zurtickgehen und
2011 um weitere bis zu 20 Prozent
sinken. Sollte diese Prognose eintref-

ckungen stark gefahrdet”.

fen, wére bereits in der ersten Jahres-
halfte 2011 , die weitere Finanzierung
der flichendeckenden haushaltsna-
hen Sammlung von Verkaufsverpa-

Foto: dapd

Fast jeder Dritte
sucht Mitarbeiter

Industrielle Mittelstandler gut gestimmt

dapd BERLIN. Die Mittel-
stindler in der deutschen In-
dustrie schitzen die Wirt-
schaftslage so positiv ein wie
seit zwei Jahren nicht mehr.
Der Saldo aus Positiv- und
Negativmeldungen liege erst-
mals seit Herbst 2008 wieder
im Plus, berichtete der Bun-

‘desverband der Deutschen

Industrie (BDI) gestern in
Berlin nach einer Umfrage.

Der Saldo liege bei plus
32,7 Punkten, nach minus 5,2
Punkten noch vor einem hal-
ben Jahr. Auch fiir die kom-
menden sechs und zwolf Mo-
nate seien die Unternehmen
optimistisch, wenn auch et-
was verhaltener, sagte Frank
Wallau vom Institut fiir
Mittelstandsforschung  aus
Bonn. Die Werte ldgen bei
plus 16,5 und plus 20,7 Sal-
denpunkten.

32,1 Prozent der industriel-
len Mittelstindler hétten
derzeit offene Stellen, berich-
tete Wallau. Davon hitten
60,1 Prozent Schwierigkeiten
bei der Besetzung mit Fach-
kriften mit Berufsausbil-

Netzwerker machen Millionen

Osnabriicker Geschaftsleute versorgen sich gegenseitig mit Auftrdagen

Unternehmern, deren Ziel es
ist, sich untereinander mit
Auftriagen zu versorgen. Das
Besondere an dem Verbund:
Jeder Berufsstand darf nur
einmal in der Gruppe vertre-
ten sein, damit Konkurrenz-
situationen ausgeschlossen
sind. Die ersten Ergebnisse
sind erstaunlich: ,Unsere
Mitglieder haben in den ver-
gangenen zwolf Monaten ei-
nen Zusatzumsatz von 1,3
Millionen Euro erwirtschaf-
tet”, bilanziert Detlef Hesse,
der auf ein halbes Jahr ge-
wihlte Chef der Gruppe.

Jeden Dienstag kommen
die Geschiftsminner zum
Frithstiick zusammen, um
Kontakte zu pflegen und um
sich wechselseitig neue Auf-
trige zu vermitteln.

Die zusétzlichen Geschéifte
werden penibel protokolliert.
Jedes Mitglied sollte den an-
deren der Gruppe pro Jahr

mindestens 30 000 Euro Um-

satz vermitteln, beschreibt
Hesse die Vorgaben.

Vereinzelt werden diese |

Ziele sogar bei Weitem iiber-
troffen. Zu den groflen Ge-
winnern dieses Netzwerkes
zahlt sich der Lengericher
Gartnermeister Michael
Reiffenschneider. Eine ganze
Reihe zusitzlicher Auftrige
habe er durch seine Freunde
im BNI vermittelt bekom-
men - einzelne davon sogar
im sechsstelligen Bereich.
Und wenn seine Kinder ir-
gendwann einmal ein Prakti-
kum im Ausland machen
wollten, konne er iiber das in-

Hesse und Frank Beushausen (von links).

ternationale Netzwerk Kon-
takte zu entsprechenden Un-
ternehmen finden. Denn BNT
sei mit 5500 Gruppen auf der
ganzen Welt vertreten. Bei
diesen Vorteilen lohnen sich
fiir ihn die 780 Euro Jahres-

Foto: Jorn Martens

beitrag. Wer dazugehoren
mochte, muss iiberzeugen: In
Einzelgespriachen mit den
Mitgliedern miissen Bewer-
ber die Gruppe von ihrer Auf-
nahme iiberzeugen. ,Nur so
ist gewdahrleistet, dass wir

dung und 26,4 Prozent bei
Fach- und Fithrungskriften
mit Fach- oder Hochschulab-
schluss. Die Firmen verbes-
serten daher ihre Aus- und
Weiterbildung im Betrieb.
Gleichzeitig hielten 93,6 Pro-
zent der befragten Unterneh-
mer eine bessere schulische
Allgemeinbildung fiir erfor-
derlich.

Der Vorsitzende des BDI-
Mittelstandsausschusses,
Arndt Kirchhoff, mahnte, die '
von den Versorgern geplan-
ten Strompreiserh6hungen
diirften nicht einseitig zulas-
ten der kleinen und mittleren
energieintensiven Industrie-
firmen gehen.

Kirchhoff kritisierte Bun-
deswirtschaftsminister Rai-
ner Briiderle (FDP). Er begrii-
f’e zwar die Aufilenwirt-
schaftsoffensive des Minis-
ters. ,Aber wire es nicht rat-
sam gewesen, gleich alle an-
deren Ressorts, die ebenfalls
in der Auflenwirtschaftsfor-
derung tétig sind, in eine sol-
che Offensive mit einzubezie-
hen?”.

ausschliefllich gute Leute in
unseren Reihen haben, so
Hesse. ,,Wir sind grundsétz-
lich offen fiir jeden Unter-
nehmer.“  Ausgeschlossen
seien lediglich Existenzgriin-
der, weil jeder auch neue
Kontakte in das Netzwerk
einbringen soll.

Die erfolgreichsten Bei-
spiele der Osnabriicker Re-
marque-Gruppe sind zwei
Kleinunternehmer, die Kku-
rioserweise aufgrund der zu-
satzlichen Auftragsflut iiber
BNI ihre Mitgliedschaft so-
gar beendet haben, sagt Hes-
se: ,,Die konnten einfach kei-
ne neuen Auftrige mehr an-
nehmen.”

Mehr Infos im Netz unter
www.bni-nordwest.de
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